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? ERNST K. PFEIFFER, promovierter Ingenieur
der Luft- und Raumfahrttechnik, steht un-
ter Strom. Der Geschiftsfilhrende Gesell-
schafter der HPS (High Performance
Space Structure Systems) GmbH hat sich
fiir mehrere Raumfahrtprojekte mit einem
Volumen von insgesamt 20 Millionen Euro
beworben und muss dabei gegen Konkur-
renten w. a. aus Italien, Frankreich, Oster-
reich, Spanien, England und Kanada beste-
hen.

Im Jahr 2000 hat Pfeiffer HPS aus dem
renommierten  Raumfahrtunternehmen
Kayser-Trede ausgegriindet, damals als
Assistent der Geschiftsfiihrung. Heute er-
‘ zielt er mit 20 festangestellten und zehn
k freien Mitarbeitern einen Umsatz von 2,2

3.000.000

Hightech im Reinformat

Ernst K. Pfeiffer griindete einst zusammen mit Partnern das Unternehmen HPS
aus dem traditionsreichen Miinchner Raumfahrtunternehmen Kayser-Threde aus
und nahm die Auseinandersetzung mit etablierten Wettbewerbern an.
Mittlerweile ist er Hauptanteilseigner. serNHARD ADAM

Millionen Euro und verzeichnet einen Auf-
tragseingang von 3,5 Millionen Euro. Fiinf
Millionen Euro Umsatz hat Pfeiffer in zwei
Jahren angepeilt, dann hitte er den Break-
even erreicht.

Solch lange Zeiten, bis ein Newcomer
die Gewinnschwelle erreicht, sind in der
Raumfahrt durchaus nicht ungewdhnlich.
Denn die Entwicklungsphasen sind lang,
nicht selten zehn Jahre und linger, und
kostenintensiv. So begann HPS mit der
Entwicklung einer extrem genauen Satelli-
tenantenne im Jahr 2003, im Jahr 2018 soll
sie ins All geschickt werden.

HPS entwickelt und produziert ultra-
leichte Strukturen fiir Hochleistungsanten-
nen und Satelliten sowie Temperatur-

; STETER ANSTIEG
) : UMSATZENTWICKLUNG
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Hochste Prézision gefordert: Vibrationstest von Satelliten-Antennen

schutzhiillen fiir Satelliten und ,Wiedereintrittskérper®, soll hei-
Ren fiir Teile, die wieder zuriickfliegen und beim Eintritt in die
Erd- oder Marsatmosphire besonderen Belastungen unterliegen.

Das Unternehmen setzt dabei auf intelligente und neue Materi-
alien, auf hoch qualifizierte Mitarbeiter sowie ein grofes, interna-
tionales Netzwerk von Subunternehmern. Ein Beispiel ist eine
spezielle Version des karbonverstirkten Kunststoffes (CFK), den
das Unternehmen bei der Konstruktion von Hochleistungsanten-
nen einsetzt. ESA- (European Space Agency) und DLR- (Deutsche
Luft- und Raumfahrtgesellschaft) finanzierte Programme trugen
bei HPS in Zusammenarbeit mit Invent, einer Partnerfirma in
Braunschweig, und der TU Miinchen zur Entwicklung und Her-
stellung eines hochstabilen CFK-Reflektors bei. ,Ein solcher Re-
flektor, dem eine neue Formel des Verhiltnisses von Leichtigkeit

MITARBEITER
JAHR FUR JAHR MEHR

Quelle: HPS GmbH

Handarbeit ist gefragt: HPS-Produktion in
Portugal

zu Steifigkeit und thermisch bedingter Verformungsbegrenzung
zugrunde liegt, wird vor allem bei der Satellitenkommunikation
benotigt®, erlautert Pfeiffer in gestelzter Expertensprache. Dahin-
ter verbergen sich hochkomplexe Simulationsmodelle und mathe-
matische Formeln, die Ergebnisse von Tausendstel-Millimetern
Genauigkeit liefern miissen.

Mit diesem Prototypen befindet sich HPS in einem boomenden
Markt. Denn Anwendungen wie 3D- und HD-TV sorgen fiir enorm
wachsende Datenraten. HPS fand damit den Schliissel, um die
enorm wachsenden Datenraten auf hoheren Frequenzen mit du-
RBerster Prizision bereitzustellen. Noch steht ein Hirtetest in
36 000 Kilometern Hohe unter Realbedingungen bevor. Verliuft
dieser Test erfolgreich, dann wird HPS kiinftig die groRen deut-
schen und internationalen Satellitenhersteller mit dieser Neuent-
wicklung beliefern. Das zweite Standbein von HPS ist die thermi-
sche Isolierung. Die Isolierung macht zwar nur ein Prozent der
Herstellungskosten aus, allerdings werden allein in ESA- und DLR-
Programmen fiir rund ein Dutzend neuer Satelliten und Raumfahr-
zeuge in den ndchsten fiinf Jahren Auftrige von rund 20 Millionen
Euro vergeben. Pfeiffer ist optimistisch, dass davon ein Teil fiir
HPS abfillt, denn das Unternehmen entwickelt zwar in Miinchen,
ldsst aber in Portugal zu giinstigen Lohnkosten produzieren. Zu-
dem hat Pfeiffer gute Referenzen vorzuweisen. So konstruierte
HPS den Thermalschutz fiir das von der Max-Planck-Gesellschaft
entwickelte deutsche Weltraumteleskop eROSITA. Auch Auftrag-
geber ESA und Thales-AleniaSpace Turin (TAS) haben dabei HPS
nicht nur als Zulieferer des Schutzes fiir eine Marssonde bestitigt,
sondern sogar in den Rang des ,preferred suppliers® erhoben, ein
Ritterschlag in der Branche. www.hps-gmbh.com
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