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Isolamentos térmicos para o espaco
made in Portugal

A HPS Portugal nasceu em 2007, a partir de um projecto universitdrio, e hoje € um caso de sucesso
internacional. Na Europa s6 tem dois concorrentes, sendo a Agéncia Espacial Europeia um grande cliente
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HA UMA empresa portuguesa
que produz isolamentos térmi-
cos para tudo o que voa no espa-
¢o, entre outros produtos e ser-
vicos, e que exporta 100%. Nas-
ceu em 2007 e tem aumentado o
seu volume de negocios a cada
ano. Em 2011, a HPS Portugal
(HPS P), sediada no Porto, deve-
ra facturar 600 mil euros.

«Em Portugal, ninguém faz
o0 que nos fazemos. Na Euro-
pa, sio apenas duas as empre-
sas que fabricam isto de for-
ma dedicada, mas nos benefi-
ciamos com a crise, porque as
grandes empresas de produ-
cdo de satélites fizeram desa-
parecer algumas areas e esta
foi uma delas. E nos somos
mais competitivos», explicou
ao SOL Pedro Portela, socio-ge-
rente da empresa.

A criacdo da HPS Portugal re-
sultou de um projecto de inves-
tigagdo do INEGI — Instituto de
Engenharia Mecénica e Gestao
Industrial, onde Portela traba-
lhava, com a empresa alema
High Performance Space Struc-
ture Systems (HPS). Inicialmen-
te, o capital social da empresa es-
tava distribuido por estas duas
entidades; hoje, Pedro Portela,
entao Gnico colaborador, detém
15% do ‘bolo’. ‘

«Esse projecto correu mui-
to bem e uma vez, durante um
jantar, faldvamos de oportu-
nidades de negécio no sector
espacial em Portugal e cons-
tatamos que ndo havia nenhu-
ma empresa a trabalhar na
area dos compositos, estrutu-
ras, mecanica e trabalhos es-
pecificos para a ESA [Agéncia
Espacial Europeia]». Os res-
ponsaveis do INEGI e o enge-
nheiro mecanico passaram «um
ano a amadurecer a ideia» an-
tes de avancar para o mercado.

O negocio da HPS Portugal
distribui-se por trés ramos de ac-
tividade, todos relacionados com
0 espaco: investigacao e desen-
volvimento de tecnologia para a
ESA, projectos para a industria,

para integracdo em produto fi- .

nal e servicos de engenharia
para outras empresas.

Os projectos para a ESA «sdo
projectos a facturan, explica

A HPS Portugal estd, por exemplo, a produzir no Porto escudos térmicos gue vio proieger a reentrada de veiculos em Marte

EXPORTACAOD
Todos os produtos
e servicos da HPS
Portugal viio

para fora do pais

INDOGSTRIA

A produciio de antenas
e telecomunicacdes
para satélites representa
60% dos negdcios

ESPACO Isolamentos,
caixas de transporte

e manuais para testes
de produtos espaciais
s@o outras encomendas

o empreendedor. «A ESA lan-

c¢a regularmente annncios

de oportunidades que visam
dar resposta a problemas
concretos que a agéncia e o

~ programa espacial europeu

identificam». Um dos projec-
tos que a HPS esta a desenvol-

ver para a Agéncia Espacial
Europeia & um material espe-
cial «para escudos na area
da proteccao térmica para
reentrada de veiculos que
vao a Marte». E um projecto
de cinco anos que termina ago-
raem 2011.

Solucoes feitas a medida

Os projectos para a industria re-
presentam 60% do volume de ne-
gocios e a HPS ‘mae’, que produz
antenas e sistemas de telecomu-
nicagoes para integrar em saté-

- lites e tem sede em Munique, é o

seu cliente principal. «Ndo nos
passou pela cabeca que a area
dos isolamentos térmicos fos-
se um nicho tao interessante»,
confessa Portela.

A empresa sediada no INEGI
transforma «filmes de plasti-
co em isolamentos térmicos».
O mesmo material é utilizado,
por exemplo, na emergéncia
meédica, nas mantas com que os
paramédicos embrulham as vi-
timas de uma catastrofe ou aci-

dente para evitar que estas en-
trem em choque térmico.

«Fazemos as provas, cOmo
os alfaiates. Recebemos um
primeiro modelo em 3D, faze-
mos o projecto em computa-
dor, imprimimos e vamos la,
ao cliente, fazer o que chama-
mos de fit check. Depois, fa-
zemos também a integracao
final», conta Pedro Portela.

A empresa também faz caixas
de transporte para os equipa-
mentos que voam no espago. Es-
tas pecas sdo «porcelana chine-

~sa, manobradas por varias pes-

soas, devendo ser transportadas
em condi¢cdes de «humidade
controlada» e com «sistema
anti-choques». Sao estrututas
feitas a medida.

A HPS P tem cinco funciona-
rios e, quando é necessario, re-
corre a dois colaboradores do CI-
TEVE — Centro Tecnologico das
Indastrias Téxtil e do Vestuario
de Portugal, em Famalicao.

Um dos servigos de engenha-
ria que a HPS Portugal presta é
a criacdo de manuais para tes-

tes de equipamentos e mate-
riais que vao voar no espaco.
«Tudo o que voa no espaco
tem de ser testado, testado,
testado. Alguns testes estao
estandardizados, outros nao.
E nos somos subcontratados
por outras empresas para es-
crevermos um manual para
executar esses testes e para
0s executarmos tambémy», es-
clarece o gestor.

A HPS Portugal tem projectos

- em curso desde a sua criacao no

valor de 2 milhdes de'euros. Em
2008 facturou 122 mil euros; em
2009 registou 326 mil e no ano
passado chegou aos 432 mil.
«Até ao final de Agosto va-
mos apresentar propostas de
projectos industriais cujo va-
lor pode chegar ao milhao de
euros», avanca. Se estas candi-
daturas foram aprovadas, diz, a
empresa tera de «pensar em
investir», mas com parcimo-
nia. «Trabalhamos para o es-
paco mas sempre com 0s pés
bem assentes na terra», rema-
ta Pedro Portela.



